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Bei unserem Kunden handelt es sich um ein im Jahre 2018 gegriindetes Unternehmen im Bereich
Healthcare. Als fihrender Hersteller von Virtual Reality Brillen fir die Palliativmedizin ist das Unternehmen
hauptsachlich auf die Produktion der Hard-und Software spezialisiert und beliefert Palliativzentren, Kliniken
und Altersheime in der gesamten DACH Region. Der Jahresumsatz betragt rund 700.000 EUR.

Das Unternehmen ist spezialisiert auf komplexe Bearbeitungsvorgange, fur die ein hohes Niveau
technischen Know-How Voraussetzung ist. Das Unternehmen bewegt sich in einem klaren Zukunftsmarkt
mit starkem Wachstumsdrang. Debitoren sind sind 25 grossere, meist privat gefiihrte Klinikverbande. Die
gewahrten Zahlungsziele strecken sich von 30 Tage netto bis hin zu 90 Tagen netto. Die Zahlungsziele
werden eingehalten und die Reklamationsquote ist gering. Die Fakturierung erfolgt immer nach vollbrachter
Leistung und ist entsprechend dokumentiert.

Die Herausforderung Z%f

Mit verbesserter Bildverarbeitungstechnik soll ein Produktupdate entwickelt werden,
um das Wohlbefinden der Patienten zu verbessern und die Depressionsanfalligkeit

weiter zu senken. Fir die Umsetzung braucht das junge Unternehmen Liquiditat, da @

Kliniken als Hauptabnehmer lange Zahlungsziele fordern. Sicherheiten sind kaum o8 5%
vorhanden. Zudem ist die eigene Kompetenz im Forderungsmanagement und Jﬁta %%i
Mahnwesen noch gering, zeitliche Ressourcen generell knapp. Der Aufbau von T & :'@ %

spezialisierten Abteilungen steht erst noch an.

Die Losung . >

Mit Factoring konnte das Start-up etlichen seiner Herausforderungen begegnen, den Cash Conversion Cycle
signifikant optimieren und so Liquiditat fur die geplanten Investitionen generieren. Zudem profitierten die
Grinder und deren Kundenbeziehungen vom professionellen Debitorenmanagement durch A.B.S. Durch den
inkludierten Forderungsausfallschutz wurden zusatzlich Sicherheit und Planbarkeit geschaffen; schlaflose
Nachte wurden reduziert.
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Mit einer erfolgreichen Wachstumsfinanzierung, mochte sich das Unternehmen nachhaltig als
fuhrender Hersteller von Virtual Reality Brillen fir die Palliativmedizin am Markt etablieren, in
weitere Lander expandieren und sein Produktportfolio sukzessive ausbauen. Langfristig strebt
das Unternehmen eine Serviceplattform an, die es durch die Unterteilung von Videomaterial
ermoglicht, den Heimbewohnern noch mehr Entertainment zu bieten.

Diese Vorteile wurden mit Factoring erzielt:

19%

75 % der befragten europaischen Unternehmen
sind von Zahlungsverzégerungen betroffen.
Praxisbeispiele zeigen es: Jedes Unternehmen
kann in Liquiditatsengpasse geraten -

Durch die sofortige Liquiditat konnen Verbindlichkeiten bei Lieferanten und auch wieder heraus!
reduziert und moglicherweise sogar Lieferantenskonti genutzt werden, die

die Einkaufskonditionen verbessern.

Als zukunftsorientiertes Finanzinstrument wachst die Finanzierung bei
zunehmendem Erfolg automatisch mit und fangt auch Saison- oder
Projektspitzen ab. Auch die Finanzierungskosten entwickeln sich
parallel zum Umsatz ohne Fixkosten.

Unser Kunde kann sich auf sein Kerngeschaft und die Neukundenakquise konzentrieren, denn wir
ubernehmen lastige Aufgaben wie Forderungsmanagement und Mahnwesen und bieten zusatzlich
noch eine Warenkreditversicherung, die vor Forderungsausfall schiitzt.

Durch die frei werdenden finanziellen Spielraume hat unser Kunde nun die Moglichkeit, den
Anspriichen von etablierten Abnehmern in Bezug auf lange Zahlungsziele gerecht zu werden, ohne
die eigene Liquiditat zu gefahrden. Damit ist eine Skalierung des Geschaftsmodells moglich.

Strategische Abhangigkeiten, z.B. von der Hausbank, konnen durch verschiedene
Finanzierungspartner verringert werden. Zudem entfallt die Stellung dinglicher Sicherheiten.

Uber unser Kundenportal zeigen wir transparent und tagesaktuell alle Buchungen und
Zahlungseingange. Weitere Auswertungen und Reportings zur Steuerung des Unternehmens werden

ebenfalls zur Verfligung gestellt. So wird die Administration und Liquiditatssteuerung effektiv
unterstutzt.

Und so einfach funktioniert's:
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Jetzt von den Vorteilen profitieren!
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